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Doradca do spraw zywienia



Czy sprzedawcy na rynku
finansowym sg nadmiernie
zepsuci?
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Czesto zdarza sie, ze sprzedawca wykorzystuje niewiedze klientow, w
celu utatwienia sobie sprzedazy produktu lub ustugi

I, 62 %

Sprzedawca to osoba zarzgdzajgca portfelem klienta
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Przypadki wprowadzania w btad klientow sg obecnie czeste
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Dla sprzedawcy wazniejsze jest sprzedanie produktu lub ustugi niz
zachowanie sie w sposob etyczny

I 30%

Zdarza sie, ze sprzedaje klientowi produkt lub ustuge, ktérej on/ona
nie potrzebuje

I 30%

Zdarza sie, ze klientowi, ktdremu oferuje produkty lub ustugi nie
podaje wszystkich waznych informaciji

I 2 1%

Petna uczciwos¢ wobec klienta, ktéremu oferuje sie ustugi lub
produkty jest obecnie nieoptacalna







Ludzie czy system?

Czy korporacyjni sprzedawcy s3g ludzmi szczegolnie
nieuczciwymi? Moim zdaniem nie do konca.

W wielu korporacjach sprzedawcy poddawani sg bardzo silnej
presji na osiggniecie wysrubowanych wynikow.
,»Systemy motywacyjne” idg zwykle w parze z cichym
przyzwoleniem na nieuczciwe metody sprzedazy, zdarza sie tez,
ze sprzedawcy sg wrecz szkoleni, jak oszukiwac klienta.”

Prof. Andrzej Blikle









Czy istnieje rozwigzanie?
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